Jak zmaksymalizowa¢ zainteresowanie docelowych odbiorcow
za pomocg swojego osobistego profilu?

Wdrazajgc te rekomendacje, Twoj profil zainteresuje co najmniej 30% potencjalnych
klientow.
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About Z

| have more than 17 years of experience in marketing and for the last 5 years | have been developing MAD HEADS
marketing consultancy in Warsaw. Our agency operates both in Ukraine and Poland and creates marketing
strategies for businesses interested in exports to CENTRAL and EASTERMN EURCPEAN countries.

1. Uzyj zdjecia z uSmiechem

Kiedy uSmiechniesz sie na zdjeciu, ludzie bedg postrzegac€ cie jako przyjazng osobe i
bedg bardziej otwarci na rozmowe. JednoczeSnie uSmiech powinien by¢ skromny :)

2. W nagléwku zaznacz jaki efekt uzyska klient ze wspoétpracy z Toba.
To podstawa, na podstawie ktdrej 90% klientéw zdecyduje sie nawigzac z Tobg

kontakt lub nie... Nikt nie bedzie dokfadnie badat Twojego profilu (poza
headhunterami, a to nie jest pewne). Przyktad ztego nagtéwka:
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Alexey & . ‘
Deputy General Director at Russian Vodka
Holding/Crnimean Vodka Company

Mockea, Poccun | lNuujesas NpombiLLINeHHOCTE
Russian Vodka Holding/Crimean Vodka Company
. Russian Vodka Holding/Eastern Beverage Trading

Russian Vodka Holding, Arteks Trade Company

Moscow Aviation Institute (State Technical University

(MAI

390

OmpaeuTs coobuieruwe

MpocmotpeTts B Sales Navigator o

Polecamy format: KIM JESTES? | Pomagamy: KORZYSCI DLA KLIENTA (JAK?)
3. Zastosuj ,,opowiadanie historii” w sposob ogdlny

Opowiedz historie, ktéra maluje obraz, ktéry chcesz przekaza€ potencjalnym
klientom, jak réZnisz sie od innych, i zakoncz wezwaniem do dziafania.

Uzyj nastepujgcego wzoru:
Pomagamy: dyrektorzy marketingu, wtasciciele Srednich i matych firm, wtaSciciele
firm B2B znajdujg nowe mozliwoSci rozwoju biznesu poprzez badania rynku

konsumentéw i konkurencji.

Po to jesteSmy:opracowujemy strategie marketingowe i contentowe, ktére pomagajg
wybraC odpowiedni wektor rozwoju biznesu.

Takie podejScie pozwolito nam i naszym klientomdo pewnie zwieksza€ dochody
biznesowe.

Praca z namirozwigzesz wszystkie problemy i trudnosci zwigzane z informacjg
marketingowq, zobaczysz jasng droge do osiggni€cia swoich celdow biznesowych.



Dodatkowe punkty za optymalizacje:

Lista 7-10 fraz kluczowych, ktérych uzywajg klienci

Sprawdz, czy nie ma ,ludzkosci” / antysprzedawcéw

Czy istnieje jedno wezwanie do dziatania?

Czy istnieje odpowiednie doSwiadczenie zawodowe?

Czy jest 3-5 zalecen?

Uwzglednij ,frazy kluczowe” w sekcji umiejetnosSci i zweryfikuj je
Czy istniejg przydatne narzedzia dla Twoich klientéw?

Otwarty dostep do profilu

O X N LA WDNPRE

. Dodaj link do witryny/strony
10. Liczba odpowiednich grup
11. Liczba kontaktéw przekracza 500 (500+)

Link do sprawdzenia swojego poziomu wedtug Linkedin
-https://www.linkedin.com/sales/ssi



https://www.linkedin.com/sales/ssi

